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A Sikla define as bases para as vendas do futuro

Através da reorganizacdo das vendas, a Sikla
GmbH, na Alemanha, langou as bases para a
orientacdo futura da empresa. Uma organiza-
¢do funcional do trabalho administrativo, em
combinacgdo com duas em vez de quatro dreas
de vendas, devera agrupar competéncias e
aumentar ainda mais a especializagdo no que
diz respeito as necessidades dos clientes em
diversas dreas (servigos técnicos de constru-
¢do, industria de processamento, bem como
construgdo naval e offshore). Desta forma po-
deremos, no futuro, reagir mais rapidamente

as novas condigcoes do mercado e as necessi- Da direita para a esquerda: Diretor de vendas Thomas Bernard e a sua equipa:
dades dos clientes. Thomas Schiihle, Alexander Schétzle e Daniel Siotto

A Sikla Bohemia festeja os seus 25 anos

Fundada em 1995, em Praga, a empresa che-
ca evoluiu, transformando-se numa empresa
versatil. Logo desde o inicio, a lista de referén-
cias incluia grandes projetos, como a féabrica
da Skoda. Colaboradores experientes ajudam
a empresa a dominar com sucesso 0s desafios
que surgem.

Jan Rohlik e sua equipa garantem que também
0s clientes checos beneficiam do amplo leque
de servicos da Sikla e asseguram a rdpida dis-
ponibilidade dos nossos produtos.

A atual sede da firma em Impera Park, Hovorco-
vice, situa-se nas proximidades da autoestrada
e 16 km a leste do centro de Praga.

*
sikla
BOHEMIA

Figura na capa: Mddulos de kits de montagem



EDITORIAL

Caras leitoras, caros leitores,

no atual ambiente de mudanga, muitas empresas e setores de-
param-se com o desafio de se reinventar e reposicionar. Flexibi-
lidade, criatividade, competéncia e rapidez foram e continuam a
ser as nossas garantias de sucesso ha mais de 50 anos.

Por ocasido do seu 80.° aniversario, tive a oportunidade de
realizar uma entrevista muito especial com o fundador da nos-
sa empresa, Sighart KlauB. Sighart KlauB: pioneiro na drea da
técnica de fixacdo, nos seus 38 anos de atividade empresarial
nao s6 moldou os valores da empresa familiar, como também
colocou no mercado inimeras solugées e servigos inovadores.
Em 1995, sob a sua direcdo, foi inventado o primeiro sistema
de montagem rapida "Pressix". Atualmente, gracas a sua enor-
me poupanga de tempo e ao armazenamento simplificado, 0s
sistemas de montagem rdpida sdo uma presenca constante e
indispensavel. Leia mais a este respeito nas proximas paginas.

Queremos, consigo, construir o futuro e apoid-lo em todos o0s
assuntos relacionados com a técnica de fixago, apresentando
solugdes de sistemas inovadores e servigos praticos. Para isso,
damos 0 nosso melhor todos os dias e reunimos alguns topicos
que podem ser interessantes para si.

Boa leitura!

Com 0s meus melhores cumprimentos,

Manuela Maurer
Diretora de Marketing Communications

FICHA TECNICA

Redac@o e responsavel pelo contelido:

Sikla GmbH - In der Lache 17 - D-78056 VS-Schwenningen
Telefone +49 (0) 7720 948 0

www.sikla.de

Impressdo, mesmo que parcial, apenas com autorizagao. A declaracéo de copyright
¢ exigida de acordo com o art. 13.° da UrhG (lei relativa aos direitos de autor).

Estamos ao seu dispor. Contacte-nos!

Sikla Lusa / Portugal

Cabeco Velhinho - Volta da Pedra
2950-059 Palmela

Telefone +351 21 233 8430
www.sikla.pt
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Novidades da Sikla

Sighart KlauB, pioneiro e fundador
da firma, faz 80 anos

A Sikla investe na unidade
de Villingen-Schwenningen

0 siFramo entusiasma
0S N0ssos clientes

AplicagOes orientadas para
o futuro com kits de montagem

Relatorio do projeto Nova construgao
da fabrica de acetileno da BASF

Nova gama de conectores Pressix CC
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Sighart KlauB3, pioneiro e fundador

da firma, faz 80 anos

A visdo "N&do podia ser mais facil, mais rapido, melhor ou diferente?"

esteve na origem de solugOes extraordindrias e de uma historia de sucesso
que continua até aos dias de hoje. O envolvimento dos colaboradores

com as suas ideias, iniciativas e qualificagdes, bem como a transferéncia
da responsabilidade empresarial caracterizaram o trabalho de Sighart KlauB.

Quando, aos 27 anos de idade, fundou a Sikla em 1967, ainda
nao havia um catélogo de produtos préprios nem as solugoes
de fixacdo que atualmente conhecemos. 0 que o fez querer
tornar-se um empresario?

S. KlauB: N&o fundei a empresa com uma visdo. Essa surgiu al-
guns anos mais tarde. Nasci em plena Segunda Guerra
Mundial e aquela foi uma época muito pobre e insegura
quando comparada com os dias de hoje. Aos 14 anos de
idade realizei uma formagao comercial em Estugarda: o
meu objetivo sempre foi tornar-me independente e auto-
nomo. Aos 20 anos, eu e a minha esposa formamos uma

familia e até 1966 tivemos quatro filhos. Tomei a decisao
de criar a minha propria empresa quando obtive os direi-
tos de distribuic@o de uma fixacdo de tubos simples. Re-
crutei colaboradores para as vendas e a minha esposa
e 0S vizinhos organizavam o envio. Rapidamente se se-
guiram outras configurages para a gestdo. Estdvamos
constantemente a acrescentar novos produtos. Logo em
1968 foi inaugurada a primeira empresa estrangeira, na
Austria. Portanto, o arranque da empresa foi um suces-
50. A Alemanha, na verdade toda a Europa, tentava com
todas as suas forgas melhorar constantemente as con-
dicoes de vida. E nds estdvamos a contribuir para isso.



Na década de 90, a Sikla criou o primeiro sistema de monta-
gem rapida Pressix. Também aqui ha uma historia interessante,
na qual o papel higiénico desempenhou, literalmente, um papel
revolucionario.

S. KlauB: Uma fixacao de tubos é composta por vérias pecas in-
dividuais e trabalhar no teto, provavelmente em cima
de uma escada, € cansativo: as pecas caem, € preciso
descer da escada, procurar as pegas e voltar a subir.
Nds apercebemo-nos deste problema e resolvemo-lo
com o Pressix. No entanto, foi necessdrio cortar o perno
roscado a medida e, de seguida, chanfrar a rosca. Falei
sobre isso com a minha esposa durante uma viagem de
carro para a Austria. Ela falou assim sobre o problema:
uma solugao seria como acontece com o papel higiéni-
co — rasgar pelo ponto de rutura pré-determinado e ja
esta. E isso, um ponto de rutura pré-determinado! Na
primeira oportunidade, abordei 0 nosso departamento
técnico. O resultado foi 0 vardo roscado com ranhura, 0
chamado vardo ranhurado Sikla, o qual simplifica signi-
ficativamente o trabalho. E como se diz: partir do que ja
se conhece e aplica-lo em algo novo.

Na altura, tal como acontece agora, foram as pessoas que esti-
veram na base do sucesso da Sikla. Como conseguiu manter o
equilibrio entre uma gestao empatica e bem-sucedida da equi-
pa e o continuo desenvolvimento da empresa?

S. KlauB: Somos uma empresa familiar e queremos continuar a
sé-lo. O meu lema é: trata 0s outros como gostarias de
ser tratado. Esta "regra de ouro" também € a base dos
nossos padroes de conduta comercial, que se mantém
praticamente inalterados desde 1980 e se aplicam tan-
to a relages internas como externas. Daqui resulta um
estilo de confianga e fiabilidade. Na atualidade, isto tam-
bém se manifesta no fato de, mesmo no contexto da
crise do coronavirus, a empresa familiar ter garantido a
todos os colaboradores da Sikla a nivel mundial a remu-
neracdo mensal integral, apesar dos crescentes riscos
comerciais. E claro que ninguém sabe durante quanto
tempo serd possivel manter esta situagdo, mas acredita-
mos que as receitas geradas em conjunto também acar-
retam um dever de um comportamento empreendedor.
Os colaboradores agradecem-nos com a sua confianga,
desempenho e entusiasmo.

Em 1985 implementei a estratégia EKS e participei
em varias formacdes. Os quatro principios de sucesso
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podem ser reduzidos a um denominador muito curto:
1. através da especializagdo para um melhor desempe-
nho. 2. pensamento em rede em vez de linear. 3. co-
mece pelo problema mais urgente do seu grupo-alvo.
4. a maximizagdo dos beneficios tem prioridade sobre a
maximizag&o do lucro.

Ou seja, 0 sucesso e a empatia ndo se excluem. Eles séo
a chave para o desenvolvimento continuo da empresa

As crises também criam oportunidades ou, dito de outra forma,
as crises desafiam-nos a fazer melhor. Ao longo da sua ativi-
dade empresarial, deparou-se com grandes mudangas ao nivel
da economia e do contexto. Na sua opinido, existe uma receita
de sucesso que nos ajude a sair mais fortes de uma crise?

S. KlauB: As crises fazem parte da vida. Por vezes, surgem sem
a nossa intervencdo, mas também acontece partilhar-
mos a responsabilidade ou até mesmo estarmos na
sua origem. Digo isto de forma consciente, porque eu
proprio ja experienciei ambas as situacdes. E também
cometi erros. Apds a fase inicial de desenvolvimento na
Alemanha, a procura no setor da construgao sofreu uma
grande queda no periodo de 10 anos. Naturalmente, isto
causou uma reducdo das vendas. Aumentar a procura
através da reduco dos precos é uma solucdo. Expandir
o0 contacto com clientes de outros grupos-alvos é ou-
tra. Nds tentdmos ambas. As estratégias de redugao dos
precos custaram-nos muito dinheiro. Isso seria algo que,
atualmente, eu nédo faria. SG conseguimos recuperar 0
sucesso quando exploramos sistematicamente novos
mercados. Isso exige elevados investimentos, 0s quais
querem ser merecidos. Logo em 1979 desenvolvemos
produtos para o mercado de sprinklers. Seguiram-se
0s sistemas de produtos para a construcédo de refugios.
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Tudo isto aumentou muito a competéncia técnica da em-
presa. Para o setor da construcdo, langdmos no mercado
0 primeiro sistema de fixacdo roscado Simotec. Alguns
anos mais tarde surgiu ainda o sistema de montagem
multifuncional siFramo. E, assim, a longa crise na constru-
¢do civil foi, para nds, um motivo para procurarmos novas
oportunidades. Hoje, sentimo-nos igualmente confortaveis
em projetos de construgdo ou na construgdo industrial,
construgdo naval ou no setor energético. Conseguimos
encontrar potenciais clientes em qualquer drea onde seja
necessaria a colocagao de tubos. A expanséo das subsidia-
rias na Europa e mais além trouxe-nos ainda mais merca-
dos em crescimento. Temos uma ampla base, mas, ainda
assim, mantemo-nos muito focados e isso fortalece-nos.

Atualmente, o grupo internacional de empresas é gerido pelos
seus filhos Dieter e Reiner e a terceira geracdo também ja tra-
balha na empresa. 0 que o deixa particularmente orgulhoso ao
olhar para tras, para o trabalho da sua vida?

S. KlauB: Nao diria que estou orgulhoso. Diria que estou grato! Grato
por 0s meus filhos terem conseguido sentir a "cultura fami-
liar" e dar-lhe uma continuidade contemporanea. Também
estou grato ao diretores e executivos que implementam as
estratégias e, assim, contribuem de forma decisiva para
0 sucesso geral. Grato por, na Sikla, tanto quanto sei, to-
dos 0s colaboradores desejarem 0 sucesso da empresa
e contribuirem para ele com o seu trabalho. E, natural-
mente, estou muito satisfeito com a "terceira geracdo."
Que fundador de uma empresa tem o prazer de assistir a
uma terceira geragdo? Tém a minha total confianca: tenho
a certeza de que irdo definir novos énfases e trazer muita
empatia e reconhecimento pelas pessoas na Sikla. Saber
ouvir, preservar o que € bom e comprovado, aprender com
0S outros, aventurar-se em novos caminhos: tudo isso faz
parte da responsabilidade de gestao.

Por ultimo, o que faz na reforma um fundador de empresas?

S. KlauB: Fico atento a evolugdo do grupo com muito carinho e satis-
fagdo, mantenho o contacto com alguns colaboradores da
Sikla e ainda trabalho no planeamento do futuro. E tenho
muito tempo para viajar na minha autocaravana, andar de
bicicleta, fazer esqui e alpinismo e, claro, para conviver
com a minha adorada esposa. Fazemos os dois parte da
nossa grande familia e podemos participar diariamente nas
suas vidas.

A Sikla investe 4 milhoes num
armazém automatizado de
produtos longos na localizacao
de VS-Schwenningen

Ha anos que as linhas de produtos siFramo e perfis de
montagem tém vindo a ganhar uma importancia cada vez
maior, aumentando, consequentemente, 0s requisitos lo-
gisticos para um armazenamento eficiente de produtos
longos. Por isso, decidimos investir num armazém tipo favo
de mel automatizado para produtos longos nas instalagoes
de VS-Schwenningen.

Para este sistema de armazenamento € construido um ar-
mazém com uma altura de 15 m e um comprimento de
70 m. A instalacdo disponibiliza 1500 unidades de arma-
zenamento. Aqui, 0 produto longo é armazenado em cas-
setes, as quais sdo transportadas automaticamente para a
estacdo de saida através de um transelevador. Cada cas-
sete tem uma capacidade de carga de 1,5 t. Os caminhos
percorridos pelos colaboradores s&o significativamente
reduzidos, gragas ao conceito "mercadoria ao homem"
em vez do anterior "homem a mercadoria”. Isto também
representa um aumento da seguranca do trabalho.

0 transelevador alcanca velocidades de até 80 m/min e
pode executar uma intercalagdo em cada percurso. No
prazo de uma hora é possivel processar cerca de 50 itens.
Gracas ao controlo do peso e a organizagdo do espaco de
armazenamento, definida pelo sistema, prevemos ainda a
vantagem adicional de uma redugéo dos erros na prepara-
¢édo dos pedidos.

A colocacdo em funcionamento estd prevista para abril de
2021.



siFramo

A instalacao geotérmica no CIO,
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0 CIO, Centro de
Oncologia Integrada,
é um dos maiores

centros ambulatdrios

para doentes oncoldgicos

na Alemanha.

em Colonia, foi construida com siFramo

Na qualidade de empreiteiro geral, a BAM Deutschland AG € respon-
sédvel pela instalacdo completa do Centro para Oncologia Integrada
na Uniklinik K6In. O novo edificio, idealizado de acordo com os planos
da medfacilities GmbH, € uma clinica exclusivamente ambulatorial
que abriga diversas disciplinas oncolégicas em cerca de 14 000 m?.
0s complexos sistemas no interior do edificio sdo complementados
por um conceito de energia geotérmica que abrange todo o campus.
Para isso, uma grande parte da rede de tubos, composta por tubos
em PE, teve de ser suportada de forma livre e instalada nos tuneis
de transporte subterraneos existentes. Visto que a reconstrucéo de
edificios existentes exige um elevado nivel de flexibilidade, incluindo
ao nivel das estruturas de suporte, a siFramo era o componente ideal.

Logo na fase inicial, a gestdo do projeto da BAM convenceu-se do
desempenho e flexibilidade do sistema de fixacao siFramo e respeti-
VoS suportes de tubos. Os fatores que, na opinido do empreiteiro ge-
ral, falam a favor do siFramo sdo a rdpida disponibilidade, a elevada
flexibilidade e 0 menor peso em comparagéo com as estruturas em
aco, a relacdo qualidade/preco e, a0 mesmo tempo, a facilidade de
manuseamento sem a necessidade de trabalhos a quente.

A dilatag@o linear e as forgas de apoio determinadas com base no
conceito de dilatacdo e na estatica dos tubos devem poder alojar
estruturas de suporte com seguranca. A Sikla construiu estruturas
especiais de ancoragem para forcas axiais até 31 kN. As construcdes
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compactas e de facil montagem foram totalmente fixadas com
buchas através de um processo de colagem.

Construgoes com
SiFramo 80 com

escoras para
suportar forgas
longitudinais

e transversais

Para fixar o circuito geotérmico de 1500 m de comprimento,
com didmetros entre DN 100 e DN 500, a Sikla forneceu mais de
25 000 kg de material. Entre estes estavam 1100 m de perfil TP
F 80, 400 m de perfil TP F 100, 14 000 parafusos autorroscan-
tes FLS F, bem como 350 suportes de tubos Simotec.

A FWS KunststoffschweiBtechnik GmbH
6 especializada em tubagens enterradas no solo
e tem pouca ou praticamente nenhuma experiéncia
na construgéo de tubagens ou na técnica de fixagdo
em edificios.
A Sikla aceitou-nos imediatamente como parceiro
e realizamos todas as conversacoes em parceria
e tendo em vista os objetivos.

Através da criagdo de um modelo e de aconselhamento

detalhado, a Sikla convenceu-nos relativamente

a facilidade de instalacao e flexibilidade do sistema

siFramo, além de nos ter tornado capazes de o usar.

0 apoio tecnico foi, desde o inicio, do mais alto nivel

e muito satisfatorio.

0 desempenho aa entrega e a excelente colaboragéo sao,
para nos, bons motivos para continuarmos
a trabalhar em parceria com a Sikla.
Em resumo. um pacote de servigos
completo!

Stephan Biittgen

Diretor da

FWS KunststoffschweiBtechnik GmbH,
VettelschoB

Aplicacoes especificas
e orientadas para

o futuro com os Kits
de montagem Sikla

Na qualidade de um inovador fornecedor de solugdes, 0 n0sso
objetivo € pdr a prova e continuar a otimizar as solucées que
ja existem. Com a introducéo dos modulos, reduzimos signifi-
cativamente a complexidade da fixacao de tubos logo durante
0 processo de encomenda. O tipo de fixagdo pretendido pode
ser rapida e facilmente selecionado a partir de uma grande
variedade de mddulos especificos para cada aplicacdo. Assim,
deixa de ser necessaria a complexa combinacdo de inimeros
produtos individuais.
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Situagao de aplicagéo
de mddulos dos kits de montagem
e abragadeiras de tubagem

Mddulo como
apoio guiado
em siFramo
Links: o kit

de montagem
adequado para
este mddulo

Méddulo como
apoio guiado em
sistema de perfis
Links: o kit

de montagem
adequado para
este mddulo

Também os modulos existentes foram convertidos em confor-
midade. No futuro, um modulo serd composto por um kit de
montagem e uma abracgadeira de tubo adequada. Tal representa
mais uma economia ao nivel do tempo, visto que, no passa-
do, era necessario procurar 0s elementos de uniao num pedido
coletivo, cortando-0s conforme necessario. Agora, 0S varoes e
tubos roscados ja estdo cortados a medida.

As vantagens da aplicacao

Até agora, os mddulos eram entregues separados por tipo. de kits de monta gem:
Com o langamento dos kits de montagem damos mais um pas- - Elevada flexibilidade — um kit de montagem
so em frente e oferecemos conjuntos pré-selecionados, com abrange diferentes situagbes de aplicagdo
0s quais é possivel a implementacdo de diferentes solugdes. Poupanca de tempo no armazenamento
Cada kit é composto por uma ligac@o aos sistemas de fixacao e na montagem
préprios da Sikla, bem como um elemento de ligagdo a abra- Auséncia do armazenamento complexo
cadeira de tubos. E possivel criar suportes padrdo, bem como de diversas pegcas individuais

apoios guiados. Entrega em sacos pldsticos etiquetados

Além disso, criam-se novas possibilidades de aplicagdo. Os
clientes do setor industrial e de manutencéo podem, por exem-
plo, manter os kits em armazém e, assim, realizar rapidamente
e de forma flexivel inimeras aplicacbes no dia a dia. Um kit
de montagem oferece sempre a possibilidade de combinagéo
com diversas abracadeiras de tubo. Pode escolher, por exemplo, Pode encontrar informagdes de produto detalhadas
uma abragadeira de tubo padréo para fixagdes leves ou médias, nos nossos catalogos eletronicos em www.sikla.de
uma abracadeira industrial pesada ou uma abragadeira isolada. ou www.industrie.sikla.com

Para o ajudar logo na fase do planeamento,
também incluimos os kits de montagem nas
nossas ferramentais de planeamento digitais.
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A auxilia a BASF na
construcao do novo edificio da fabrica de acetileno

As instalagoes de produgao de acetileno, altamente modernas, sdao um dos
principais projetos de investimento da BASF na localizacao de Ludwigshafen
com uma capacidade de produgao de 90 000 t por ano numa area de

55 000 m2. As colunas emergem do solo a uns gigantes 95 metros de altura.

Para este projeto, a Sikla forneceu 8750 estruturas de apoio modu-
lares e mais de 9100 suportes de tubos. Através de uma parceria de
confianca e cooperacdo, tornou-se possivel a implementagdo bem-
-sucedida de uma economia de tempo e custos, mantendo elevados
requisitos ao nivel da seguranca.

Klaus Schmitz
Senior Construction
Manager, BASF SE



Sr. Schmitz, com que desafios a BASF se deparou neste projeto?

Devido a sua grande dimenséo, o projeto de acetileno foi um
desafio para a equipa. Foram aplicados 35 000 m3 de betdo e cerca de
8500 t de estruturas em ago. Era necessario montar 440 mdquinas e
equipamentos, mais de 5000 tubagens e cerca de 7500 equipamentos
E&l. Também os desafios logisticos eram igualmente complexos.

Na qualidade de responsavel pela fase da montagem, ocupou-
-se da constru¢do modular secundéria em aco muito antes da
fase de planeamento. O que o motivou a isso?

De acordo com a minha experiéncia, a classica construgéo se-
cundaria em aco a partir de perfis soldados com posterior galvaniza-
¢do no local de construcdo ou de montagem é muito inflexivel quando
se trata de desvios. As alteragdes custam tempo e dinheiro. E aqui
que a construgdo modular secunddria em aco revela 0S seus pon-
tos fortes, permitindo a implementagéo imediata de alteragdes ou a
correcdo de desvios. Eu queria explorar e aproveitar estas vantagens
para 0s nossos projetos futuros.

A BASF optou pela utilizacdo do sistema de montagem rapida
siFramo. A que condicdes estava sujeita esta aplicacao?

Para nos foi decisiva uma ferramenta de planeamento da cons-
trucdo secundaria em aco totalmente integrada no sistema CAD
PDMS. Em colaboragéo com a BASF, a Sikla implementou esta ferra-
menta de planeamento com sucesso. Também o topico da seguranga
foi de extrema importancia, em particular o cumprimento das normas
através de verificagOes estaticas conforme EC 3, bem como de con-
trolos da produgao na fabrica conforme a EN 1090.

Qual é, para si, o papel do "time-to-market" e como a Sikla o
conseguiu ajudar nesta area?

Para mim foi muito importante o curto periodo de tempo entre o
planeamento da construgdo secunddria em aco e a entrega no esta-
leiro. A Sikla verificou a plausibilidade e viabilidade dos desenhos de
construcdo e preparou 0 material para a construgdo secunddria em
aco, entregando-o atempadamente.

A crescente complexidade da montagem de instalagdes conso-
me muito tempo em prazos finais frequentemente ja apertados.
A Sikla oferece uma gestéo de projeto integrada em todas as
fases do projeto. Qual é a sua opinido sobre este servigo?
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A gestdo de projeto integrada
contribuiu  significativamente para
0 sucesso da execugdo do projeto.
0 Ponto Unico de Contato, a gestdo
ndo burocratica da consulta e do fluxo
de materiais foram uma grande aju-
da para a nossa equipa do projeto
Acetileno.

Gracas a adicdo do sistema si-
Framo 100, foi possivel reduzir
significativamente o nimero de
construgdes soldadas de forma
convencional, em particular para
cargas elevadas. Que vantagens
esta solucdo representou para a BASF?

Foto de arquivo: Sistema de

aparafusamento modular siFramo

para a rapida montagem de
construgdo secundaria em ago

0 menor prazo de entrega da construgdo em ago € uma vanta-
gem clara em comparagdo com as construcdes soldadas. E também
de realcar que, apesar das altas cargas, foi possivel aproveitar a
rapida disponibilidade em combinacdo com a flexibilidade do siste-
ma de montagem répida. Além disso, foram reduzidas as interfaces
entre a empresa da construgdo metdlica e a empresa responsavel
pela parte mecanica. A construgdo secundéria em ago com siFramo
foi instalada pela empresa de instalagdes mecanicas.

0 diametro da tubagem situava-se, em média, nos 160 mm. No
entanto, o peso médio da construgdo secundaria em aco era de
apenas 27 kg. Quais as vantagens daqui resultantes?

Com um esforgo relativamente reduzido, foi possivel montar
horizontalmente a construcéo secunddria em ago em diferentes pon-
tos do estaleiro, utilizando apenas equipamentos de elevacao.

Como avalia a aplicacdo do sistema no ciclo de vida da insta-
lagéo?

A construcdo secunddria modular em ago, aparafusada, tem
claras vantagens em comparagdo com a construgéo secundaria em
aco soldada no que diz respeito ao ciclo de vida da instalagdo. Em
particular em termos de alteracdes nas instalacdes e turnarounds, a
construgdo em aco tem vantagens ao nivel dos prazos e dos custos.

Pode encontrar mais informagdes sobre a construcdo

do novo edificio da fabrica de acetileno no seguinte link
da BASF: http://www.intermediates.basf.com/chemicals/
kundenreportage/acetylene
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Nova gama de cone(:tores Angulo conector EV CC 41-1

A familia Pressix esta a crescer na drea dos conectores para cons-
trugdes 3D. Agora, além do angulo conector EV CC 41-1 ja existen-
te, existem quatro outros conectores com 0s quais € possivel criar
todas as ligacoes de calhas que possam existir na pratica. .

Angulo conector EV CC 41-2
Premindo o parafuso, a tecnologia de ligacdo da gama CC trava
automaticamente e, a0 mesmo tempo, fixa 0 peso proprio do com-
ponente, protegendo-o contra deslize. A placa roscada dentada,
em combinagdo com os dentes do perfil de montagem, criam uma
unido por forca e atrito segura. O relevo aplicado, na forma do
losango Sikla, garante um reforgo adicional e uma curva de tenséo
otimizada na drea dos pontos de fixacéo.

Angulo conector EV CC 41-3

Aproveite estas vantagens:

Montagem fécil e rapida
Elementos de unido totalmente pré-montados
Alinhamento flexivel dos orificios do perfil

Elevada rigidez gracas ao material e design resistentes

Versdo em HCP para requisitos exigentes ao nivel da corrosio Angulo conector EV CC 41-4

(por ex., aplicagdo no exterior)

Pode encontrar informag@es de produto detalhadas no nosso
catalogo eletronico Siconnect no capitulo "Sistema de perfis
Pressix CC 41",

Angulo conector EV CC 41-5

Video de montagem




